Resefia del libro Inversion extranjera

directa en Meéxico: desemperio y potencial'

Rogelio Huerta Quintanilla

Un libro sobre la Inversion extranjera directa en México, muestra por qué una
empresa extranjera decide invertir en nuestro pais; explica los objetivos de la
empresa, sus modos de operar, sus politicas; pero ademads, expone las con-
diciones del pais receptor para atraer dicha inversion y, finalmente, también
nos presenta las consecuencias del capital extranjero sobre la economia que
lo recibe.

De acuerdo con lo anterior, varias son las preguntas que se le pueden ha-
cer a un libro de esta naturaleza. Por ejemplo, ;Qué factores llevan a invertir
a una empresa extranjera en México? ;Cuales son las condiciones econémi-
cas que debe tener un pais para atraer la inversion extranjera? ;Qué nivel de
salarios paga la empresa extranjera cuando opera en el pais? ; De qué manera
afecta la inversion extranjera al nivel de actividad econémica y al empleo en
el pais receptor? ;La empresa extranjera importa mas de lo que exporta? ;La
inversion extranjera, trae nueva tecnologia?

Estas y otras preguntas pueden hacérsele a un libro sobre la inversion
extranjera. Y el libro que comentamos contesta con rigurosidad esas y otras
preguntas mas. Pero no sélo da respuesta a muchos interrogantes como los
sefalados, sino que contiene una serie de propuestas que buscan mejorar el
papel de la inversién extranjera en México.

Pero en este ensayo, no vamos a describir todas las aportaciones del libro,
nos interesa, sobre todo, resaltar los factores que son determinantes de la
inversion.

Dada la apertura de la economia mexicana ; podria pensarse que la inver-
sién nacional, que representa entre 85y 90% de la inversién bruta total, tiene
las mismas condicionantes que la inversion extranjera? Desde nuestro punto
de vista, el capital nacional toma decisiones de expansién y de crecimiento de
la misma forma y por los mismos motivos por los que lo hace una empresa
mas alla de sus fronteras nacionales. En este sentido, es valido discutir las

! Coordinado por: Enrique Dussel Peters, Luis Miguel Galindo Paliza, Eduardo
Loria, Michael Mortimore, Coedicion de Siglo XXI, Facultad de Economia UNAM y la
Secretaria de Economia, México, 2007.

107




ndm. 363 = marzo-junio = 2010

108

motivaciones de la empresa transnacional que invierte en México, como si
fueran decisiones de inversién de empresarios mexicanos. Es decir, si se en-
cuentra que la inversion extranjera directa ha crecido en México en las ulti-
mas décadas, tendrian que encontrarse las razones por la cuales la inversion
de los empresarios mexicanos en México se ha quedado estancada o no ha
crecido ha ritmos similares a como lo ha hecho la extranjera.

Por esta razén es interesante leer criticamente un libro reciente sobre la
inversion extrajera en México. Tal vez nos pueda ayudar a entender por qué
la inversion bruta fija del pais no ha sido suficiente, ni en monto ni en dina-
mismo, como para impulsar tasas de crecimiento del producto més arriba
de 3% anual. El presente articulo, no es, estrictamente, una resefia del libro
en cuestion; el libro es més bien un pretexto para dos cosas: una primera es
compartir algunos de los descubrimientos de los investigadores sobre por
qué una empresa o un capitalista estd dispuesto a invertir su dinero, sea en
su pais o en el exterior; y una segunda, es la de cuestionar una de las hip6-
tesis tedricas que los autores manejan y que los mismos resultados de su
investigacion contradicen.

Inversion extranjera directa en México: desemperio y potencial, es un libro que
necesitdbamos porque aclara mucha informacién imprecisa. Por ejemplo, la
idea mas comun, que se menciona al hablar de inversion extranjera en Méxi-
co, es que ésta viene al pais por los bajos salarios. Y, como se demuestra en
el libro, si bien esta es una de las razones, no es la mas importante y signifi-
cativa.

Pero ademas, este libro, mediante un diagnoéstico completo, una medi-
cién rigurosa y una serie de propuesta para aprovechar mejor la IED en Méxi-
co bajo condiciones de apertura externa, es un material de lectura imprescin-
dible para la discusion sobre el futuro de la economia mexicana.

El texto tiene muchas virtudes, una de ellas —desde mi punto de vista
la més sobresaliente —, es que reconoce explicitamente que la intervencion
gubernamental es imprescindible para adecuar la IED a los requerimientos de
desarrollo de la economia mexicana. Sin programas y planes que den cuerpo
a una estrategia nacional de desarrollo que establezca prioridades, mediante
criterios fundamentados y sélidamente sustentados, no serd posible vincu-
lar la IED de manera funcional y dinamica a la economia mexicana. Ese es el
gran mérito, a mi parecer: demostrar que atn teniendo a disposicién un gran
monto de IED, sin una estrategia de desarrollo nacional no se puede avanzar;
que si bien la 1ED ha tenido sus efectos positivos sobre las exportaciones y
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el crecimiento, éstos no pueden mantenerse sin una adecuada estrategia de
desarrollo. Y lo mismo puede decirse de la inversién interna o doméstica. El
incremento y la dindmica de la inversion bruta fija de los empresarios priva-
dos nacionales que invierten en el interior del pais, debe estar sujeta a una
estrategia de desarrollo que s6lo se puede disefiar desde la vision estatal.

Pero, aparte de los aciertos del libro, quisiera detenerme en uno que es de
mi interés: la teoria econémica que sustenta la investigacién. La teorfa econé-
mica que manejan para explicar los determinantes de la inversion extranjera
es, desde mi punto de vista contradictoria. Desde la 6ptica de la macroeco-
nomia se maneja una teoria relacionada con los circulos virtuosos (causacion
circular acumulativa de Kaldor, segtin los autores) (;0 Myrdal?) que puede
provocar la IED a través del aprovechamiento de los desequilibrios; mientras
desde el punto de vista microeconémico se plantea que la empresa se orienta
por la maximizaciéon de la ganancia que esta directamente relacionada con
la nocién de equilibrio parcial y general. Pero, los autores, no sélo presen-
tan teorias contradictorias para explicar el mismo fenémeno, sino que los
propios resultados de su investigacion empirica no concuerdan con la teoria
de la maximizacién de la ganancia, sino con otros determinantes que ellos
mismos cuantifican.

Una de las preguntas que aparecen en la “Introduccion” es: ;Qué funda-
mentos tedricos existen para comprender el desempefio de la IED? Y es a par-
tir de esta pregunta, que quiero tratar de darle seguimiento a la investigacion
y a los resultados de la investigacion contenida en el libro.

El comentario lo voy a dividir en dos partes. La primera trata de la teoria
que se aplica para entender la macroeconomia de la IED, y la segunda, busca
explicar la teorfa microeconémica de la IED.

En las dos partes se podrd apreciar que los resultados de la investigaciéon
coinciden en remarcar que el tamafio y la dindmica del mercado (sobre todo
el externo) son las principales variables que determinan la 1ED. En este senti-
do se puede adelantar que la IED esta determinada, a nivel macro, por el mer-
cado externo y, a nivel micro, por las ventas que esperan lograr las empresas.
Lo mismo se podria alegar para la inversién privada doméstica o nacional: el
tamafio y la expansién de mercado en general y en particular el mercado in-
terno o la demanda doméstica de mercancias, junto con el mercado externo,
determinan la inversién en el pais.
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a) La teoria macroecondémica de la IED.

En el segundo capitulo se dice que “el principal objetivo de este capitulo
consiste en encontrar los principales determinantes de la 1ED en México para
el periodo 1970-2005.” (p. 46). El resultado es el siguiente:

En orden prioritario, los factores que determinaron la IED en México en
los altimos afios son:

1. La apertura comercial externa

2. La disminucién del riesgo-pais

3. El crecimiento del PiB y, con menor peso especifico
4. Los costos laborales expresados en doélares

Cuatro paginas mas adelante se hace referencia a la teoria de Gunnar
Myrdal, que versa sobre los impulsos virtuosos que se retroalimentan. Se
cita equivocadamente a Kaldor como el autor original de la teoria, y se ex-
plica “Bajo la hipétesis de causacion circular y acumulativa de Kaldor (1966)
esta composicion (que la 1ED se haya dirigido sobre todo a la manufactura
y los servicios) sugeriria que ha colaborado en la generacién de dindmicas
que en el largo plazo favorecen al crecimiento del producto total y de la pro-
ductividad del conjunto de la economia.” (p. 50). Sin embargo, esta teoria de
Myrdal, no tiene nada que ver con la maximizaciéon de beneficios, ni con el
autoajuste estabilizador del mercado, ni con el equilibrio de la empresa, ni
con el equilibrio general. Como lo afirma Myrdal:

La idea que quiero explicar en este libro es que... no existe normalmente tal
tendencia hacia la autoestabilizacién automatica del sistema social. El sistema
no se mueve por si mismo hacia ningtn tipo de equilibrio de fuerzas, sino que
se esta alejando constantemente de tal posicién. Normalmente un cambio no da
lugar a cambios compensadores, sino que, por lo contrario, da lugar a cambios
coadyuvantes que mueven al sistema en la misma direccién que el cambio origi-
nal, impulsdndolo més lejos. Esta causacion circular hace que un proceso social
tienda a convertirse en acumulativo y que a menudo adquiera velocidad a un
ritmo acelerado (Myrdal, 1979. p. 24).

Evidentemente cuando se hace referencia, a nivel de la macroeconomia, a

la teoria de la causacion circular de Myrdal, para explicar los efectos de la
IED en la economia mexicana, se esta diciendo que la 1ED directa no se mueve
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para compensar algin desequilibrio (aunque los inversores no lo sepan), o
que con su dinamismo consiga conducir al sistema al equilibrio, sino que, el
capital, en la bisqueda de mejor rentabilidad se localiza donde sea mayor es
el tamafio y el dinamismo del mercado y menor sea el riesgo-pais; esta deci-
sion, en lugar de conseguir el equilibrio del sistema o del mercado, provoca
que se acenttien los desequilibrios y crea mas desigualdades (aunque los
inversores no se lo propongan).

La asociacién positiva, que encuentran los autores, entre la 1D y el PiB
manufacturero, el PiB total y el PIB per capita, como ellos mismos dicen, su-
geriria que el tamafio del mercado acttia positivamente sobre la atraccion de
la 1ED. Entre méds demanda mds inversion y mds demanda y etcétera y entre
menos mercado menos inversion y menos mercado y etcétera: desequilibrio
y desigualdad.

En este mismo sentido, es claro que la competencia perfecta no es el mer-
cado de las corporaciones multinacionales, por el contrario, éstas actian en
mercados no competitivos, en el sentido que maneja la teoria econémica
convencional, pues las empresas tienen capacidad para fijar sus precios y
determinar las variaciones de su margen de ganancias... “las empresas trans-
nacionales tienden a operar en mercados oligopolicos, donde los mayores
margenes de ganancia permiten pagar salarios superiores.” (Dussel et. al.,
2007 p. 52). Es decir, obviamente la competencia perfecta no es el mercado
que se esté estudiando. Por tanto existe un mercado oligopélico para los bie-
nes producidos y un mercado de trabajo segmentado con diferentes tasas
salariales, que por eso mismo puede ayudar a desatar un circulo virtuoso,
pues la IED paga salarios 48% superior al salario promedio nacional.

La conclusién mas importante de este modelo macro es que la apertura
externa es la variable mas importante para la atraccién de la 1ED y que los
costos laborales tienen el menor peso de las cuatro variables consideradas.
Esto significa, entre otras cosas, que el tamafio del mercado (el interno mas
el externo), es una variable clave para la 1ED. Los resultados del modelo eco-
nomeétrico son: “Como era de esperarse, los efectos de la apertura comercial
y del producto (sobre la IED) son positivos, y los de RcC y clu son negativos...
destaca la mayor relevancia de la apertura comercial tanto por el efecto ini-
cial, como por su permanencia sobre la 1ED. Es probable que este resultado se
asocie a la causalidad bidireccional que detectamos y, que por tanto, confi-
gura una retroalimentacién virtuosa... Por otro lado, lo que aqui hemos de-
nominado riesgo-pais (RCC) y que aproximamos por el cociente de la cuenta
corriente al producto se ubica en segundo lugar de importancia, incluso por
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encima del PIB en cuanto a su impacto sobre la 1ED” (Dussel et. al., 2007. p.
63). De nueva cuenta el sector externo, la participacion del comercio exterior
en el PIB, que es un indicador del tamafno del mercado externo, aparece aqui
como un determinante sobresaliente de la IED.

Los resultados se reafirman en la conclusion: “La apertura comercial, el
PIB y el riesgo-pais, resultaron exégenos a la IED, por lo que se podrian consi-
derar como instrumentos poderosos de politica econdmica... El piB también
resulté exégeno a la IED e indicaria que esta variable busca esencialmente
mercados dindmicos y no necesariamente de mano de obra barata. El dina-
mismo de las economias pareceria estar reflejando capacidades de creacion
de economias de escala y de complementariedades fundamentales que faci-
litaron los efectos de spillover de la IED sobre las economias receptoras y vi-
ceversa.” (Dussel et. al., 2007, p. 64). La busqueda de mayores mercados con
tendencia a la ampliacién y no la mano de obra barata, asi como la creacion
de economias de escala (reduccién de costos con aumentos de produccion),
son los factores determinantes, a nivel macro, de la 1ED.

De acuerdo con los resultados del modelo econométrico a nivel macreco-
némico, los autores nos dicen que para la economia mexicana (1970- 2005),
“encontramos que los factores mas representativos (y en orden de impor-
tancia) que determinan la atraccion de 1ED a México son: apertura comercial,
riesgo-pais, PIB y costos laborales unitarios en d6lares.” (p. 64). Entonces, los
factores determinantes son el tamafio del mercado y sobre todo, la magnitud
de la demanda (interna y externa), en relacion a las economias de escala.
Como concluye Kaldor en el ensayo citado por los autores “Si la hipétesis
principal planteada en esta conferencia es correcta, y las economias de escala
en la industria son la fuente principal de rapido crecimiento, por lo menos
algunos de sus beneficios podrian asegurarse si concentramos nuestros re-
cursos en pocos campos y abandonamos otros” (Kaldor, 1984, p. 27), es de-
cir, si aplicamos una estrategia de desarrollo que busque la especializacion
productiva con base en las economias de escala y el tamafio del mercado, se
aprovechara mejor la IED.

Como es claro se tiene que elaborar una politica sectorial que, apoyan-
dose en los rendimientos crecientes de las economias de escala, encaje en
una estrategia nacional, que incluya tanto a las empresas del pais como a las
extranjeras. Pero que tome en cuenta que si para la inversion extranjera, la
apertura comercial de México signific6 un gran aliciente debido al mercado
externo al que podia acceder, para la inversiéon nacional, el mercado domés-
tico puede jugar el mismo papel.
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b) La teoria microeconémica de la IED

En el capitulo cuarto, cuando el andlisis se hace al nivel de clases econémi-
cas, presuntamente el estudio se estd ubicando en el nivel de sectores de
actividad, es decir, se abandona el enfoque macro para pasar a un enfoque
micro.

En este capitulo se afirma “En este contexto, resulta fundamental identi-
ficar a los principales factores que determinan el comportamiento de la IED y
sus relaciones con el conjunto de otras variables relevantes. La literatura eco-
némica sefala factores tales como el tamafio y el dinamismo del mercado,
los costos generales de produccion y distribucién y en particular los costos
laborales o impositivos, la ubicacién geografica y el entorno macroeconémi-
co general del pais receptor, y el grado de apertura comercial o el nivel de
exportaciones (Dussel, et. al., 2007. pp. 179-180). Como se puede observar,
la literatura econémica citada por los autores del libro, no hace referencia a la
maximizacién del beneficio de la empresa como el mévil de la ED. Segtun
la investigacion que nos estan mostrando los autores, son otros los factores
que determinan la IED, aunque la teoria no convencional, citada por los mis-
mos autores, diga otra cosa.

En este mismo capitulo, al iniciar el apartado 4.1 se escribe un parrafo en
donde se cita a Varian, pero no esta entrecomillada: “Las decisiones estraté-
gicas de inversion de una empresa corresponden a su objetivo de maximizar
ganancias sujeto a un conjunto de restricciones tanto presupuestales como
tecnoldgicas y de mercado” (p. 180). Si se entiende bien esta frase, los autores
quieren decir que las decisiones estratégicas de inversion de las empresas,
estdn guiadas por la intencién de las empresas de igualar su costo marginal
al precio del bien o servicio que producen, pues en ese punto y solo en ese
punto de produccién, las empresas maximizan ganancias. Es este un enfo-
que de equilibrio parcial que vale la pena atender.

Dentro del equilibrio parcial, a nivel de clase en las actividades econémi-
cas del pais, las restricciones a que estan sujetas las empresas son la tecno-
logia existente y la demanda de sus mercancias. Se supone entonces que las
empresas no pueden cambiar esas variables, pues son restricciones externas
y que deben de sujetarse a lo que existe, en materia de tecnologia, y a la ex-
tensién y dinamica del mercado.

Pero pareciera que no es esto lo que quieren decir los autores pues ense-
guida enumeran una serie de factores que explican esta decision estratégica
de las empresas, dentro de las cuales ninguna se refiere al comportamiento
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optimizador que indican con la cita de Varian. Antes al contrario, tanto las
referencias que hacen de otros documentos y teorias, como los resultados
que ellos encuentran con sus modelos econométricos, los llevan a concluir que
no es la maximizacion de la ganancia (Precio = CMg), sino el tamafio y dina-
mismo del mercado del pais receptor, lo que determina —en mayor grado-
la ubicacién o localizacién de la 1ED. En palabras de ellos: “Se observa que
el tamafio de mercado, medido como el valor de las ventas totales sobre el
valor bruto de la produccién, reporta una elasticidad positiva. De todas las
variables consideradas como explicativas, presenta el valor mas alto en tér-
minos de su magnitud. Lo anterior implica que el mayor dinamismo en una
rama atrae a la inversién extranjera” (Dussel, et. al., 2007, p. 193).

Esta claro, como se ve, que son las ventas totales, o sea la demanda que
enfrentan las empresas por sus mercancias, lo que implica ese mayor dina-
mismo inversor. Es decir, es la extension y la expansiéon de la demanda, lo
que atrae a la empresa extranjera (y a cualquier empresa) y no la maximiza-
ciéon de la ganancia como la entiende Varian, lo que determina esta decision
estratégica de inversion.

A mi parecer, aqui se encuentra una contradiccién tedrica y una in-
congruencia con los resultados empiricos. La teoria macroeconémica de
Myrdal, de la causacion circular acumulativa y los resultados de la inves-
tigacion empirica (econémetrica), se contraponen con la teoria de la maxi-
mizacién de las ganancias de las empresas de Varian. No me parece que
en algun lugar los autores verifiquen empiricamente la visién optimizadora
del saber convencional. Al contrario, verifican la teoria de los mercados que
crecen desigualmente y que se retroalimentan hacia arriba y hacia abajo sin
tendencia al equilibrio.

Pero para aclarar mas tratemos de ver ;Qué entiende Varian por maxi-
mizar ganancias?

En la teoria de la empresa neoclésica, la actividad productiva se desa-
rrolla a partir de las elecciones que hacen los empresarios en el mercado de
factores. Es decir, para maximizar beneficios o ganancias los empresarios
deben de hacer elecciones 6ptimas. Es una eleccién 6ptima cuando el valor
del producto marginal fisico de cada uno de los factores que compran, es
igual a cada uno de sus precios de esos factores. Asi, el valor del producto
marginal del trabajo debe ser igual al salario y el valor del producto mar-
ginal del capital debe ser igual a los beneficios, etcétera. En este sentido, si
una empresa toma la decision estratégica de invertir en el extranjero con
el propésito de maximizar ganancias, lo que suponemos estd haciendo, es
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llevar a cabo una inversién, que consiste en la compra de factores de pro-
duccién, y en este ejercicio busca igualar las productividades marginales de
los mismos a sus respectivos precios. Las empresas tienen informacién sobre
las salarios que se pagan en el extranjero y dada la restriccion tecnoldgica
(su funcién de produccién), contrataran trabajadores hasta que el valor del
producto marginal del trabajo se iguale a ese salario. ;Eso es lo que guia a
la 1ED? O como dice Varian “Si x,* es la eleccion del factor 1 que maximiza el
beneficio, el precio del producto multiplicado por el producto marginal de
factor 1 debe ser igual al precio del factor 1... En otra palabras, el valor del
producto marginal del factor debe ser igual a su precio” (Varian, p. 342).
Si suponemos que el precio de su producto lo fijan las empresas, entonces
se ve que lo tnico que tienen que tratar de adecuar es la cantidad de mano de
obra que van a contratar. ;Este nivel de contratacion de trabajadores, de qué
depende? ;De la productividad marginal fisica del trabajo, segin la teoria
convencional, o de la cantidad de mercancias que decidan producir, segin
el tamafio del mercado? Los autores demuestran lo Gltimo y no se observan
esfuerzos por demostrar que el nivel de empleo se determine por la basque-
da de la igualacién del valor de la productividad marginal fisica del trabajo
con el salario del mercado.

De acuerdo con sus modelos econométricos, los resultados de su investi-
gacion nos dicen que el nivel de empleo de las empresas va a depender, en
primer lugar y sobre todo, de la demanda que enfrentan por sus productos.
Tanto la extensiéon como la expansion de la demanda, van a determinar el
nivel de ventas, el nivel de produccién y por tanto, el nivel de empleo.

O tal vez los autores, quieran decir que las empresas, en vez de maximi-
zar las ganancias siguen una estrategia de minimizacion de costos. En este
sentido, la regla del costo minimo nos indica: “los costes se minimizan cuan-
do el producto marginal por délar de factor es igual en el caso de todos los
factores. Esta regla se cumple tanto en el caso de los competidores perfectos
como es el de los imperfectos en los mercados de productos.” (Samuelson
y Nordhaus, p. 222). Lo que significa que las empresas monopdlicas, oligo-
policas o competitivas, tienen la misma guia para minimizar costos: dadas
las restricciones presupuestales, dada la tecnologia y dada la extension del
mercado, buscaran que cada doélar gastado en cada factor obtenga el mismo
producto marginal. Pero nada de lo que muestran los autores en su investi-
gacién se conduce, tampoco, en este sentido.

Si el objetivo estratégico de las empresas es maximizar ganancias o mi-
nimizar costos, se esperaria que los investigadores mostraran la funcién de
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produccién y la restriccién presupuestaria en que se basan para lograr esta
optimizacion. Un estudio o aproximacién a las funciones de produccion de
las empresas que realizan IED, hubiera sido apropiado para poder deducir
el producto marginal del factor variable (para el corto plazo) o una aproxi-
macién para estimar “el producto marginal por délar” de todos los factores
usados, hubiera sido muy apropiado. Pero lo que lo autores buscan y en-
cuentran no es eso, por tanto uno tiende a pensar que no es la linea teérica
sobre la que han basado la investigacion.

Por el contrario, como ya lo hemos citado, uno de los resultados més im-
portantes de su investigacion es afirmar que a nivel micro, el tamafio de mer-
cado es la variable mas importante. El valor de las ventas totales se refiere a
la extension del mercado: a un precio dado, cuantas mercancias se venden.
Y la palabra dinamismo, se refiere a la expansién del mercado: la tasa a la
cual estan creciendo las ventas o el ritmo al cual se esta ampliando la deman-
da. Entonces, lo que los autores nos estan diciendo, es que la empresa extran-
jera se ve atraida, principalmente por la magnitud del mercado, o lo que es lo
mismo, por el tamafio y la expansion de la demanda. Y esta es precisamente
la explicacién que nos presenta la teoria no neoclasica para la empresa y para
el funcionamiento de la economia agregada; la ampliaciéon de la produccién,
de la inversién productiva y del empleo, sea en el pais de origen del capital o
en el extranjero, es resultado del comportamiento de la demanda.

La teoria de la demanda efectiva sustenta que el nivel de uso de la planta
productiva instalada y la inversién para aumentar la produccién dependen
de las ventas de las empresas. Es la demanda de mercancias, la que deter-
mina el nivel de producciéon y el crecimiento de la misma. “La idea bésica
en que se sustenta el principio de la demanda efectiva es sencillo: como las
mercancias se producen necesariamente para el mercado (para venderse), la
magnitud del mercado debe regular la produccion de mercancias.” (Bhaduri,
1990, p. 67). Esto quiere decir que las ventas dependen de la demanda y que
la expansion de las ventas, depende de la expansion de la demanda. Por lo
que la produccién dependera de la demanda.

A riesgo de equivocarnos, tal vez esto quisieron decir los autores cuando
en la frase que se refiere a Varian agregaron que una de las restricciones a
que se sujetan las empresas en su objetivo de maximizar las ganancias, es el
mercado. Sin embargo, atin en este concepto hay una gran diferencia entre la
teoria de la maximizacién de beneficios y la teoria de la demanda efectiva. En
el enfoque neoclasico, el mercado de ventas es una restriccién, que la empre-
sa debe tomar en cuenta para optimizar los factores productivos de que dis-
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pone; las empresas no buscan aumentar las ventas, éstas estan determinadas
por lo que se produce dadas las condiciones técnicas (funcién de produccion)
y por las preferencias subjetivas de los consumidores (los ingresos de los
consumidores estan determinados en el mercado de factores). Las empresas,
segun la teoria neocldsica, buscan maximizar las ganancias y para ello, de-
ben de tratar de pagar a los factores de acuerdo al valor de su productividad
marginal. En el enfoque de la demanda efectiva, la demanda determina las
ventas, las ganancias y la inversion. Las ventas de las empresas determinan
sus decisiones estratégicas en materia de inversion, contratacién de mano de
obra, localizacién y ampliacion de su planta productiva; es la demanda (las
ventas totales y su dinamismo), lo que determina la produccién, el empleo
y la inversion.

Me parece que hay una especie de contradiccion tedrica y de incongruen-
cia empirica al tratar de ser fiel a un planteamiento tedrico como es el neocla-
sico y al mismo tiempo presentar resultados de la realidad econémica que
no concuerdan con esa teoria. Hay que aclarar que a lo largo del libro uno se
encuentra con varias teorias y algunas de ellas no son coincidentes sino mas
bien contrarias al mainstream, pero la referencia a la teoria dominante llama
la atencién porque parece que no encaja con el resto del texto.
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