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Nombre de la asignatura NEGOCIACIONES INTERNACIONALES
Asesor Noemi Hernandez Rodriguez
Presentacion del asesor Licenciada en Economia por la Facultad de Economia, Maestria en Nuevas Tecnologias Aplicadas a la Educacién por
Universidad Carlos Ill de Madrid, Universidad Auténoma de Barcelona y Universidad de Alicante, estudios de Doctorado en Ciencias Econdmicas por la
UAM-X.

Docente, con 35 afios de experiencia en la Facultad de Economia.
Coautora del libro: Varios autores. Cardero, M. (Coord). (1996). ¢ Qué ganamos y qué perdimos con el TLC? México: Siglo XXI.

Traduccidn de: King, G. Keohane, R. y Verba, S. (Traductor Noemi Hernandez,) The Science in Social Science. Designing Social Inquiry. United States:
Princeton University Press.

Semestre Nlcleo Terminal
Requisito Ninguno

Objetivo general de la asignatura Al finalizar el curso el alumno conocera y analizara las ventajas y desventajas de las negociaciones
internacionales en que participa México; y explicara cuales son y en qué consisten las técnicas de
negociacion internacional, la relevancia de los asuntos a tratar en proximas reuniones bilaterales y
multilaterales, y su posible impacto econémico.

Contenido UNIDAD | Importancia de las negociaciones econémicas internacionales para México
En qué consisten y por qué son un instrumento de politica economica.

Marco juridico.

Temas y aspectos econdmicos de las negociaciones.

;Quiénes negocian? Principales contrapartes.

Esbozo de las negociaciones de México.

l.
l.
l.
l.
l.
l. Ventajas y desventajas de las negociaciones.

OUTAN WN =

UNIDAD Il El proceso y las técnicas de negociacion internacional

II.1 Estilos, planeacion y desarrollo de la negociacion internacional.

II.2 La negociacion exitosa.

II.3 Axiomas de la comunicacion.

II.4 Estilos de los negociadores estadounidenses, europeos, japoneses y latinoamericanos.
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1.5 Estrategias a seguir en cada caso.

UNIDAD lll Las negociaciones econémicas internacionales prioritarias para México
[1I.1 Con base al volumen de negocios que se realiza con las contrapartes.

[11.2 Segun la influencia en la modificacion de la politica economica.

1.3 De acuerdo a la imagen que se desea proyectar a nivel internacional.

UNIDAD IV Las negociaciones econdmicas de México por nivel
IV.1 Bilateral con: Estados Unidos, Canada, Japon, China, Guatemala, Cuba y Brasil.
IV.2 Plurilateral: TLCAN, TLCUE, ALADI, ALCA, Plan Puebla-Panama, APEC.
IV.3 Organismos regionales: BID, SELA, OLADE, CEPAL, OCDE.
IV.4 Organismos de alcance mundial.
IV.4.1 Con organismos especializados: Banco Mundial, FAO, FIDA, FMI, ONUDI y UNCTAD.
IV.4.2 Con organismos auténomos: OMC, Organizacion Internacional del Café, y del Az(car y
Fondo ComUn para los Productos Basicos.
IV.4.3 Con o¢rganos principales y subsidiarios: Consejo Econdmico y Social; Comision de
Asuntos Econdmicos y Financieros; comisiones de Desarrollo Social, Poblacion vy
Desarrollo, Ciencia y Tecnologia, y Desarrollo Sostenible.
IV.4.4 Organizacion Internacional del Trabajo.

Metodologia de trabajo El curso tiene una orientacidn tedrico-practica con retroalimentacidn y socializacion en linea. Para acreditar la materia
deberds cumplir con los criterios de evaluacidn, todo ello mediante la consulta de las fuentes de informacién basicas del curso.
Toda actividad debe incluir titulo de la misma, nombre del alumno y fecha.

Reglamento interno No se permitira la entrega de actividades, participacion en Foros o entrega de trabajo final en forma extemporanea, salvo en
casos excepcionales plenamente justificados.

La actividad que esté basada en la practica de copy-paste sera evaluada con cero.

Los sitios como Wikipedia, El Rincdn del Vago, Buenas Tareas, Monografias o similares no son validos como fuentes de informacion.

Nos apegaremos al Reglamento, de acuerdo al cual se asentard NP a aquellos alumnos que no hayan realizado ninguna actividad en el curso, y se
asentara 5 (cinco) a los alumnos que hayan participado en el curso pero no hayan alcanzado en promedio calificacién aprobatoria.

La comunicacion se realizara Unicamente por alguna de las opciones existentes en la Plataforma.
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Criterios de evaluacion Todas las actividades y participaciones en foros deberan realizarse en tiempo y forma, no se permitirdn entregas o

participaciones extemporaneas.

El total de actividades tiene una ponderacion de 70%, 10 % los foros y 20 % el trabajo final.

Referencias
u1

e Burgos, A. (s/a). Clasificacidn arancelaria: El lenguaje del mundo. Jalisco: ITESO.PDF.

e Cuervo, M.J. (2000).El sistema de integracidon econdmica y la importancia de los efectos estaticos. Revista Andlisis Economico. Segundo semestre.
Afo/vol XV. No. 32. PDF

e Daniels, J. (2013). Cap 6 Comercio internacional y teoria de la movilidad de los factores. En Negocios internacionales. Ambientes y operaciones. (pp. 214 a
239). México: Pearson.

e Hill, Ch. (2000). Capitulo 5 La economia politica del comercio internacional. En Negocios internacionales. (pp. 171-183). México: Mc Graw Hill.

e Pugel, T. (2004). Capitulo 7 Andlisis de un arancel. En Economia internacional. (pp. 136-150). Espafia: Mc Graw Hill.

e Secretaria de Economia. (2011). Regulaciones no arancelarias. México. PDF. Recuperado el 25 de julio de 2013 en

e http://www.economia.gob.mx/files/comunidad negocios/industria_comercio/RegulacionesnoArancelarias2011.pdf

e Organizacion Mundial de Comercio. (2013). Los principios del sistema de comercio. Recuperado el 25 de julio de 2013 en
http://www.wto.org/spanish/thewto s/whatis s/tif s/fact2 s.htm

e Montoya, M. (s/a). Negocios internacionales. México: Tecnoldgico de Monterrey. PDF
e Hill, Ch. (2001). Cap. 14 Estrategia de penetracion y alianzas estratégicas. En Negocios Internacionales. (pp.478-501). México: Mc Graw Hill.
e UDLAP. (s/a). Capitulo I. "Las practicas desleales mas comunes de comercio internacional". México: UDLAP. PDF

u3
e Beltramino, J. (1994). Cémo negociar internacionalmente: entre gobiernos, entre empresas, en organismos y conferencias. Buenos Aires, Argentina: Ed.
Abedelo-Perrot.


http://www.economia.gob.mx/files/comunidad_negocios/industria_comercio/RegulacionesnoArancelarias2011.pdf
http://www.wto.org/spanish/thewto_s/whatis_s/tif_s/fact2_s.htm
http://www.wto.org/spanish/thewto_s/whatis_s/tif_s/fact2_s.htm
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Creacidén y Desarrollo de Empresas. (s/d). Guia para la elaboracion de un estudio de mercado.

http://es.slideshare.net/pcdlalo/estudio-de-mercado-14771624

De la Mora L. M. (2016). El comercio exterior como palanca del crecimiento econémico y desarrollo de México. Revista de Comercio Exterior. No. 6, abril-
junio. http://revistacomercioexterior.com/articulo.php?id=81&t=el-comercio-exterior-nbspcomo-palanca-del-

Martin, M. (2016). México en la economia global. El contenido nacional de las exportaciones Revista de Comercio Exterior. No. 6, abril-junio.
http://revistacomercioexterior.com/articulo.php?id=59&t=mexico-en-la-economia-global

PROMEXICO. (s/d). Médulo I. En Curso bdsico sobre administracion de la cadena de suministros internacional. México: PROMEXICO.

Daniels, J., et al. (2010). Capitulo 13 Estrategias de exportacidén e importacion y capitulo 17 Marketing e investigacién y desarrollo globales. En Negocios
Internacionales. México: Pearson Educacion.

Neumann, P. (s/d). ¢Cémo lograr una expansion exitosa?. México: ITAM. PDF.

Secretaria de Economia. Guia para la determinacion de un producto exportable. Consultado en
http://www.promexico.gob.mx/documentos/pdf/GuiaParaDeterminarUnProductoExportable.pdfhttp://www.promexico.gob.mx/documentos/pdf/GuiaP
araDeterminarUnProductoExportable.pdf



http://es.slideshare.net/pcdlalo/estudio-de-mercado-14771624
http://revistacomercioexterior.com/articulo.php?id=81&t=el-comercio-exterior-nbspcomo-palanca-del-
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Actividad de aprendizaje
. . Contenido . . Actividad a Formato de Fechay i Fecha de
Sesion | Periodo " Lectura obligatoria desarrollar entrega entrega de Criterios de % de la
tematico hora de hora de e A o
solicitud e callflcam.on y evaluacion evaluacion
observaciones
1 6-12/ | Unidad. 1. -Daniels, J. (2013). Cap. 6 Comercio Analisis Word/PDF | Dia de 12 de 18 de agosto Criterios 10
agosto | Teoria y politica | internacional y teoria de la movilidad de los inicio del | agosto, estipulados
del comercio factores. En Negocios internacionales. semestre | 23:45 hrs
internacional Ambientes y operaciones- {£p. 214 a 239).
1.1 Teorias México: Pearson.
aplicadas
-Secretaria de Economia. (2012).
Monografia del Sector Aguacate en México:
Situacion Actual y Oportunidades de
Mercado. México: Secretaria de Economia
Unidad 1. -Cuervo, M.J. (2000).El sistema de Cuestionario | Word/PDF | Dia de 19 de 25 de agosto Criterios 5
Teoria y politica | integracion econdmica y la importancia de inicio del | agosto, estipulados
13-19/ del comercio los efectos estaticos. Revista Andlisis semestre | 23:45 hrs
2 agosto internacional Econdémico. Segundo semestre. Afio/vol XV.
1.2 Principios No. 32. PDF
internacionales
3 20-26/ | Unidad 1. -Burgos, A. (s/a). Clasificacion arancelaria: El | Cuestionario | En linea Dia de 26 de 12 de Criterios 5
agosto | Teoria y politica | lenguaje del mundo. Jalisco: ITESO.PDF. inicio del | agosto, septiembre estipulados
del comercio -Hill, Ch. (2000). Capitulo 5 La economia semestre | 23:45 hrs
internacional politica del comercio internacional. En
1.3 Politica Negocios internacionales. (pp. 171-183).
econémica México: Mc Graw Hill.
-Pugel, T. (2004). Capitulo 7 Analisis de un
arancel. En Economia internacional. (pp.
136-150). Espaia: Mc Graw Hill.
-Secretaria de Economia. (2011).
Regulaciones no arancelarias. México. PDF.
Recuperado el 25 de julio de 2013 en
http://www.economia.gob.mx/files/comuni
dad negocios/industria_comercio/Regulaci
onesnoArancelarias2011.pdf
-Organizacion Mundial de Comercio. (2013).



http://www.economia.gob.mx/files/comunidad_negocios/industria_comercio/RegulacionesnoArancelarias2011.pdf
http://www.economia.gob.mx/files/comunidad_negocios/industria_comercio/RegulacionesnoArancelarias2011.pdf
http://www.economia.gob.mx/files/comunidad_negocios/industria_comercio/RegulacionesnoArancelarias2011.pdf
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Actividad de aprendizaje
. . Contenido . . Actividad a Formato de Fechay i Fecha de
Sesion | Periodo " Lectura obligatoria desarrollar entrega entrega de Criterios de % de la
tematico hora de hora de e A oA
solicitud e callflcac[on y evaluacion evaluacion
observaciones
Los principios del sistema de comercio.
Recuperado el 25 de julio de 2013 en
http://www.wto.org/spanish/thewto s/wh
atis_s/tif s/fact2 s.htm
4 27 Unidad. 2. -Montoya, M. (s/a). Negocios Estudio de Word/PDF | Dia de 2 de 8 de sept. Criterios 5
agosto/ | Negocios internacionales. México: Tecnoldgico de caso inicio del | sept, estipulados
2sept | internacionales: | Monterrey. PDF semestre | 23:45 hrs
elementos
kZ)fj]ls.l(I::;i)pc')sitos “Caso de estudio
5 3-9sept | Unidad. 2. -Hill, Ch. (2001). Cap. 14 Estrategia de Cuestionario | Word/PDF | Dia de 9de 16 de sept. Criterios 10
Negocios penetracién y alianzas estratégicas. En inicio del | sept. estipulados
internacionales: | Negocios Internacionales. (pp.478-501). semestre | 23:45 hrs
elementos México: Mc Graw Hill.
basicos
2.2. Estructura
de los negocios
internacionales
6 10-17 | Unidad 2 -UDLAP. (s/a). Capitulo I. "Las practicas | Analisis Word/PDF | Diade 17 de 23 de sept. Criterios 5
sept Negocios desleales mas comunes de comercio inicio del | sept. estipulados
internacionales: | internacional". México: UDLAP. PDF semestre | 23:45 hrs
conceptos
basicos
2.3 Practicasy
protecciones.
7 18-24 | ynidad 3. -Beltramino, J. (1994). Capitulos I a VIII. En Estudio de Word/PDF | Dia de 24 de 30 de sept. Criterios 5
sept Importanciade | Cémo negociar internacionalmente: entre caso inicio del | sept. estipulados
las gobiernos, entre empresas, en organismos y semestre | 23:45 hrs
negociaciones conferencias. Buenos Aires, Argentina: Ed.
econdmicas Abedelo-Perrot.



http://www.wto.org/spanish/thewto_s/whatis_s/tif_s/fact2_s.htm
http://www.wto.org/spanish/thewto_s/whatis_s/tif_s/fact2_s.htm
http://www.wto.org/spanish/thewto_s/whatis_s/tif_s/fact2_s.htm
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25
sept/12
oct-

Unidad 3.
Importancia de
las
negociaciones
econdémicas
internacionales
3.3. Plan parala
negociacion

Anilisis

Word/PDF

Dia de
inicio del
semestre

12 de
oct.
23:45 hrs

7 de octubre

Criterios
estipulados

2-8 oct

Unidad 4.
Analisis de
factibilidad para
el incremento
de las
exportaciones
de México

4.1.
Caracteristicas
del comercio en
el pais meta.

-PROMEXICO. (s/d). Curso Bdsico sobre
administracion de la cadena de suministros
internacional. PDF.

Cuestionario

Word/PDF

Dia de
inicio del
semestre

8 de oct.
23:45 hrs

21 de oct.

Criterios
estipulados

10

9-15 oct

11

16-22
oct

Unidad 4.
Analisis de
factibilidad para
el incremento
de las
exportaciones
de México

-De la Mora L. M. (2016). El comercio
exterior como palanca del crecimiento
econémico y desarrollo de México. Revista
de Comercio Exterior. No. 6, abril-junio.
http://revistacomercioexterior.com/articulo

.php?id=81&t=el-comercio-exterior-

nbspcomo-palanca-del-

Cuestionario

Word/PDF

Dia de
inicio del
semestre

22 de
oct.
23:45 hrs

4 de nov.

Criterios
estipulados

10



http://revistacomercioexterior.com/articulo.php?id=81&t=el-comercio-exterior-nbspcomo-palanca-del-
http://revistacomercioexterior.com/articulo.php?id=81&t=el-comercio-exterior-nbspcomo-palanca-del-
http://revistacomercioexterior.com/articulo.php?id=81&t=el-comercio-exterior-nbspcomo-palanca-del-
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4. 2.Dinamicay
tendencias

4.3. Analisis de
oportunidades y
riesgos para el

-Martin, M. (2016). México en la economia
global. El contenido nacional de las
exportaciones. Revista de Comercio Exterior.
No. 6, abril-junio.

exportador http://revistacomercioexterior.com/articulo
.php?id=59&t=mexico-en-la-economia-
global
12 23-29 | Unidad 4. -Creacién y Desarrollo de Empresas. (s/d). Analisis Word/PDF | Dia de 5de nov. | 11 de nov. Criterios
oct Analisis de Guia para la elaboracion de un estudio de inicio del | 23:45 hrs estipulados
13 30 factibilidad para | mercado. semestre
oct/S | el incremento http://es.slideshare.net/pcdlalo/estudio-de-
nov de las mercado-14771624
exportaciones
de México
4.3. Analisis de
oportunidades y
riesgos para el
exportador
14 6-12 Unidad 5. La -Neumann, P. (s/d). ¢Como lograr una Discusién Foro Dia de 6al2 22 de nov. Indicaciones
nov. | decisién de expansion exitosa?. México: ITAM. PDF. inicio del | nov. de
exportar semestre | 23:45 hrs participacion
5.1. Potencial
de la empresa
para exportar
15 13-19 | Unidad 5. La -Daniels, J., et al. (2010). Capitulo 13 Discusion Foro Dia de 19a23 24 de nov. Indicaciones
nov decision de "Estrategias de exportacion e importacion". inicio del | nov. de
16 20-23 | exportar En Negocios Internacionales. México: semestre | 23:45 hrs participacion
nov- 1 5.2. Producto Pearson Educacién.
competitivo -Secretaria de Economia. Guia para la
5.3. Plan de determinacién de un producto exportable.



http://revistacomercioexterior.com/articulo.php?id=59&t=mexico-en-la-economia-global
http://revistacomercioexterior.com/articulo.php?id=59&t=mexico-en-la-economia-global
http://revistacomercioexterior.com/articulo.php?id=59&t=mexico-en-la-economia-global
http://es.slideshare.net/pcdlalo/estudio-de-mercado-14771624
http://es.slideshare.net/pcdlalo/estudio-de-mercado-14771624
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exportacion Consultado en

http://www.promexico.gob.mx/documento
s/pdf/GuiaParaDeterminarUnProductoExpo
rtable.pdfhttp://www.promexico.gob.mx/d
ocumentos/pdf/GuiaParaDeterminarUnPro

ductoExportable.pdf




