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Resumen

En primer término, el objetivo de este trabajo de in-
vestigación es exponer los postulados teóricos que se 
han elaborado a lo largo de los siglos para explicar los 
flujos comerciales entre las naciones. En este sentido, 
existen ideas y principios planteados con anterioridad 
al surgimiento del sistema capitalista y los Estados 
nación; en consecuencia, se considera a los primeros 
filósofos que, en la antigua Grecia, escribieron sobre 
Economía y que, en particular, elaboraron reflexiones 
en torno de la importancia de los intercambios comer-
ciales.

Tomando como referencia los albores del sistema ca-
pitalista, se presenta una explicación general de los 
primeros postulados relativos al comercio internacio-
nal, esgrimidos por Mercantilistas y Fisiócratas. De ma-
nera posterior, se exponen los puntos centrales de las 
teorías clásica y neoclásica del comercio internacional; 
la revisión teórica concluye con la incorporación del 
Modelo de Krugman, que se caracteriza por explicar 
la dinámica de los flujos comerciales a partir de rendi-
mientos crecientes y economías de escala. 

La investigación se completa con un análisis de las 
condiciones estructurales que caracterizan los flujos 
comerciales agregados que ha registrado la economía 
mexicana durante el periodo 2004-2024. Con base en 
el análisis efectuado se desprenden conclusiones para 
relacionar que la integración mexicana al mercado de 
América del Norte puede explicarse a partir de las teo-
rías consideradas; en particular, de los beneficios que 
origina la especialización de las naciones, así como la 
conformación de mercados con un mayor número de 
consumidores.

Abstract

First, the objective of this research paper is to present 
the theoretical postulates that have been developed 
over the centuries to explain trade flows between 
nations. In this sense, there are ideas and principles 
that were proposed prior to the emergence of the 
capitalist system and nation-states; consequently, the 
first philosophers in ancient Greece who wrote about 
economics are considered, and who, in particular, ela-
borated on the importance of trade exchanges.

Taking the dawn of the capitalist system as a reference, 
this paper presents a general explanation of the initial 
postulates regarding international trade, advanced 
by mercantilists and physiocrats. The central points 
of classical and neoclassical theories of international 
trade are then presented; the theoretical review con-
cludes with the incorporation of the Krugman Model, 
which explains the dynamics of trade flows based on 
increasing returns and economies of scale.

The research concludes with an analysis of the struc-
tural conditions that characterize the aggregate trade 
flows recorded by the Mexican economy during the 
period 2004-2024. Based on the analysis, conclusions 
are drawn that Mexican integration into the North 
American market can be explained by the theories 
considered; in particular, the benefits derived from the 
specialization of nations, as well as the formation of 
markets with a greater number of consumers.
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Introducción

En 2026 dará inicio, de manera formal, el pro-
ceso de revisión del Tratado México, Estados 
Unidos, Canadá, conocido en México como 
TMEC, desde el inicio de la segunda adminis-
tración del Presidente Trump en Estados Uni-
dos (EUA) ha aplicado una política comercial 
caracterizada por el incremento de aranceles, 
medidas que México ha sorteado de manera 
relativamente exitosa gracias al TMEC y al 
proceso de integración que se ha registrado en 
América del Norte desde 1994.

El objetivo de este trabajo de investigación 
es proporcionar una explicación teórica sobre 
los flujos comerciales entre las naciones, ini-
ciando con postulados e ideas esgrimidas en la 
Antigua Grecia, de manera posterior, se intro-
ducen las primeras corrientes económicas que 
aparecieron junto con el surgimiento del ca-
pitalismo, los Mercantilistas y los Fisiócratas. 
El análisis continua con la incorporación de 
las escuelas clásica y neoclásica; la revisión teó-
rica concluye con una aportación reciente, el 
Modelo de Krugman, elaborado en la segunda 
mitad del siglo XX.

Con base en la explicación teórica seña-
lada, se procede a realizar una comprobación 
empírica de los beneficios que ha originado 
la integración con América del Norte al co-
mercio exterior de México, en particular, del 
crecimiento de sus exportaciones hacia EUA, 
así como el saldo comercial favorable con este 
país; para ello, se analizan estadísticas obteni-
das del Centro de Comercio Internacional, de 
la Organización Mundial del Comercio y la 
Organización de las Naciones Unidas, para el 
periodo 2004 – 2024.

Postulados e ideas esgrimidas en la Antigua 
Grecia

La conformación de la Economía como ciencia 
data del siglo XVIII, sin embargo, los filósofos 
de la antigua Grecia aportaron una primera 
aproximación racional a la ciencia social en ge-
neral; en términos generales, su conocimiento 
económico puede circunscribirse a la existen-
cia de un premercado, no porque el comercio 
estuviese ausente, sino más bien en el sentido 
de que los productos no eran uniformes, ni se 
comerciaban por medio de intercambios orga-
nizados, ni se analizaban por sí mismos. (Eke-
lund, R. 2005) 

Uno de los primeros filósofos, reconocidos 
por el estudio de temas económicos y comer-
ciales, es Jenofonte, discípulo de Sócrates; en-
tre otras obras, es autor del célebre libro Eco-
nómico, escrito en forma de diálogo.

Jenofonte reflexionó sobre la importancia 
de los intercambios comerciales, sobre todo, 
de productos agrícolas, pues reconocía que la 
agricultura era la madre y la nodriza de las de-
más artes, pues si la agricultura florece, prosperan 
también las otras artes; al respecto, señaló: los co-
merciantes, en efecto, por su intensa pasión por 
el trigo, dondequiera que oyen que hay más, allí 
navegan en su busca, surcando el mar Egeo. Ade-
más, concluye su idea señalando que cuando 
necesitan dinero, no se deshacen de él a la buena 
de dios y en cualquier lugar en que se encuentren, 
sino donde oyen que el trigo tiene un valor mayor 
y goza de más estima, allí lo llevan y se lo entre-
gan a sus habitantes. (Jenofonte, 1993)

Estas ideas elementales que se escribieron 
aproximadamente cuatro siglos antes de Cristo 
fueron retomadas y elaboradas con amplitud 
siglos después; en particular, los Fisiócratas 
analizaron la relevancia de la agricultura como 
fuente generadora de riqueza y Adam Smith 
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determinó la existencia de Ventajas Absolutas 
que explican los flujos comerciales en función 
de la especialización y la eficiencia.

Platón, contemporáneo de Jenofonte, tam-
bién escribió sobre la relevancia de los inter-
cambios comerciales, solo que enfocó su es-
tudio desde el punto de vista del Estado, en 
particular, en su obra República, señaló que en 
el seno del Estado mismo ¿cómo intercambiarán 
los ciudadanos aquello que cada uno ha fabri-
cado? Pues con vistas a eso creamos la sociedad y 
fundamos un Estado. Es obvio que por medio de 
la venta y de la compra. De ahí, por ende, surgirá 
un mercado y un signo monetario con miras al 
intercambio. Además, concluye sobre las bon-
dades que genera la actividad comercial, pues 
afirmó que cuando alguien intercambia algo con 
otro, ya sea dando o tomando, lo hace pensando 
que es lo mejor para él mismo. (Platón, 1988).

Como ocurre con las ideas de Jenofonte, 
los postulados de Platón también son refor-
mulados y completados, ahora por los Mer-
cantilistas, en el contexto del origen y confor-
mación de los Estados Nación.

Completamos esta sección con Aristóte-
les, discípulo de Platón. En su libro Política, 
emplea de manera recurrente el término cre-
matística, en este sentido es oportuno indicar 
su significado. Crematística se refiere al arte de 
adquisición en general, para Aristóteles, impli-
ca formas de adquisición buenas y malas; estas 
últimas están relacionadas con provechos de 
tipo pecuniario o por actividades comerciales, 
mientras que las formas sanas se refieren a la 
riqueza natural que se genera en las actividades 
económicas.

Las reflexiones de Aristóteles sobre la ac-
tividad comercial resultan de relevancia parti-
cular pues, de entrada, identifica que las mer-
cancías presentan dos tipos de usos, el propio 
de cada mercancía y como medio de cambio.

En este sentido, sostuvo que el que cambia 
un zapato al que no lo necesita por dinero o por 
alimento utiliza el zapato en cuanto zapato, pero 
no según su propio uso, pues no se ha hecho para 
el cambio. Aristóteles admitió que este tipo de 
intercambio es natural porque constituye una 
forma de completar la autosuficiencia natural.

Sin embargo, también identificó que cuan-
do las prácticas comerciales se generalizaron, 
surgió una crematística, en los términos expli-
cados con anterioridad; en particular, señaló 
que, una vez inventada la moneda por la necesi-
dad del cambio, surgió la otra forma de crematís-
tica: el comercio de compra y venta. Al principio 
tal vez se dio de modo sencillo, y luego ya se hizo, 
con la experiencia, más técnico, según dónde y 
cómo se hiciese el cambio para obtener máximo 
lucro. (Aristóteles, 1988).

Evidentemente, las ideas de Aristóteles 
conservan su validez, el comercio internacio-
nal es en el siglo XXI sinónimo de cuantiosas 
ganancias y su estudio requiere del empleo de 
metodologías técnicamente especializadas y 
complicadas, como es el caso de las prácticas 
desleales de comercio internacional.

Como se aprecia a lo largo de este capítulo, 
la elaboración de teorías dedicadas al estudio 
del comercio internacional requiere del cono-
cimiento y comprensión de las ideas y postula-
dos esgrimidos con anterioridad; en este orden 
de ideas, en el apartado próximo se presentan 
los primeros pronunciamientos que se elabo-
raron específicamente para explicar los flujos 
de comercio internacional, en un contexto his-
tórico caracterizado por el surgimiento de los 
Estados Nación y del sistema capitalista.
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Mercantilismo

Las ideas mercantilistas surgen en el contexto 
histórico caracterizado por el génesis del siste-
ma capitalista y la conformación de los Estado 
Nación, este proceso fue largo y diverso entre 
los países, sobre todo de Europa; en conse-
cuencia, los postulados mercantilistas corres-
ponden a la promoción y fortalecimiento de 
los Estados Nación.

En este contexto, los postulados mercan-
tilistas giraban alrededor de la promoción del 
Estado, así como de la adopción de políticas 
proteccionistas de todo tipo, tanto del merca-
do, como de la industria nacional.

En general, los mercantilistas temían el 
exceso de libertad, de modo que se apoyaron 
en el Estado para planificar y regular la vida 
económica. La lista de políticas especialmente 
diseñadas para promover los intereses de Es-
tado Nación era amplia y variada. Entre este 
tipo de políticas había clases muy diversas 
de regulación de la economía nacional e in-
ternacional. Las condiciones nacionales en la 
economía mercantilista típica se componían 
de regulaciones detalladas en algunos sectores 
de la economía, poca o ninguna regulación en 
otros, impuestos y subsidios en el caso parti-
cular de algunas industrias, y entrada restrin-
gida en muchos mercados; por ejemplo, los 
monopolios legales en forma de privilegios y 
patentes fueron comunes en el mercantilismo, 
asimismo, por medio de privilegios se garan-
tizaban los derechos exclusivos de comercio a 
un comerciante particular o a una sociedad de 
comerciantes, como sucedió con la Compañía 
de las Indias Orientales. (Ekelund, R. 2005) 

Los mercantilistas reflexionaron acerca de 
la importancia estratégica que tienen la in-
dustria y el comercio; sus ideas sirvieron de 
sustento a las políticas proteccionistas que 
aplicaron los Estados nacientes, a la vez que 

promovieron su consolidación, en un entorno 
histórico y político peculiar, caracterizado por 
el abandono de las estructuras medioevales y el 
inicio del siglo XVI.

En términos generales, el Mercantilismo 
promueve los siguientes principios:

a.	 El número de habitantes influye en forma 
directa sobre la riqueza de un Estado.

b.	 La riqueza de un Estado también está in-
fluida por su cantidad de metales precio-
sos.

c.	 La industria y el comercio son actividades 
estratégicas.

d.	 El saldo de la balanza comercial debe ser 
favorable. Una nación debe vender al ex-
tranjero tanto como pueda y comprar al 
extranjero lo menos posible.

e.	 El objeto de la actividad económica es el 
fortalecimiento del Estado. (García, R. 
2011)

Con base en los principios que promovía el 
Mercantilismo, podemos señalar que las ga-
nancias que las naciones pueden obtener del 
comercio internacional están en función de 
su fortaleza interna. Pasaron décadas para que 
otros pensadores reflexionaran sobre la posibi-
lidad de que el comercio internacional pudiera 
generar beneficios para todos los países parti-
cipantes.

Sin embargo, los postulados mercantilis-
tas son relevantes porque, hasta la fecha, son 
considerados como una primera referencia del 
pensamiento económico, relativo al estudio 
del comercio internacional, en particular, por 
las políticas de corte proteccionista; asimismo, 
las ideas mercantilistas han sido materia de 
análisis y contrastación por parte de las escue-
las de pensamiento que los sucedieron.

Max Weber concibió al mercantilismo 
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como la traslación del afán de lucro capitalis-
ta a la política. El Estado procede como si es-
tuviera única y exclusivamente integrado por 
empresarios capitalistas; la política económica 
hacia el exterior descansa en el principio de 
aventajar al adversario, comprándole lo más 
barato posible y vendiéndole lo más caro que 
se pueda. La finalidad más alta consiste en ro-
bustecer hacia el exterior el poderío del Esta-
do. (Weber, M. 1974)

Será hasta entrado el siglo XVIII cuando 
surjan estudios más elaborados, que van más 
allá de las ideas mercantilistas, en particular, 
en Francia. Los autores de la escuela econó-
mica que sucedió al Mercantilismo tuvieron 
como objetivo investigar las causas y efectos 
del comercio internacional sobre las naciones.

Fisiocracia

Se puede afirmar que el pensamiento mercan-
tilista concluyó en la década de 1750, con la 
publicación de tres obras: el Ensayo sobre la 
naturaleza del comercio en general de Richard 
Cantillon, los Ensayos políticos de David 
Hume y el Tableau économique de François 
Quesnay. (García, R. 2011) 

Los fisiócratas suponían que el mercado 
estaba regulado por leyes económicas objetivas 
y razonables que operaban con independencia 
de la voluntad humana. A diferencia del mer-
cantilismo (que consideraba un Estado protec-
tor), concluyen acerca de la existencia de una 
ley natural. Entre sus principales objetivos es-
taba identificar los mecanismos mediante los 
cuales operaban las causas determinantes del 
nivel general de la actividad económica; asi-
mismo, los fisiócratas concebían dos grupos 
sociales: la clase productiva (dedicada a la pro-
ducción agrícola) y la clase estéril (dedicada al 
resto de las actividades).

Para los fisiócratas, el nivel general de la 
actividad económica estaba determinado, en 
buena medida, por la producción agrícola y 
plantearon que solo la agricultura tiene la ca-
pacidad de generar un producto neto que re-
presentaba a un excedente calculado sobre el 
costo de producción; es decir, solo la agricul-
tura puede crear riqueza.

Por su parte, David Hume afirmó que los 
Estados no deben ver con recelo al resto de las 
naciones, principalmente a sus vecinos, por el 
contrario, consideró que el aumento de la ri-
queza y comercio de una nación fomenta el 
desarrollo de sus vecinos. (García, R, 2011).

El planteamiento de Hume resulta relevan-
te porque sigue siendo válido en el siglo XXI, 
en particular, este principio forma parte fun-
damental de la promoción de acuerdos regio-
nales de comercio. Este pensador argumentaba 
que la actividad comercial entre las naciones 
permitía un proceso continuo de aprendizaje 
y mejora entre las industrias domésticas; en 
virtud de lo anterior, los países están en posi-
bilidad de importar conocimiento, mismo que 
podrán emplear en sus industrias domésticas.

Las ideas de Hume fueron desarrolladas 
posteriormente con mayor amplitud. Adam 
Smith concluyó que el comercio internacional 
refleja la ventaja absoluta de las naciones en 
la producción de determinadas mercancías y 
que, en consecuencia, los intercambios se rea-
lizarán entre productos de industrias o sectores 
económicos distintos. Por su parte, los efectos 
de la dotación de los recursos naturales fueron 
analizados en el siglo XX por los economistas 
suecos Bertil Ohlin y Eli Heckscher.

Otro autor fundamental para comprender 
los albores de la teoría de comercio interna-
cional es Richard Cantillon. En términos ge-
nerales, se puede decir que la obra de Canti-
llon, Ensayo sobre la naturaleza del comercio en 
general, analiza tres temas básicos: la riqueza, 
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la circulación del dinero y el comercio inter-
nacional.

El Ensayo de Cantillon representa el es-
tado del arte de la economía antes de Adam 
Smith. Es un tratado general de penetrante 
intuición y notable claridad, características 
que no han remitido con el paso del tiempo. A 
diferencia de Boisguillebert, que atacó proble-
mas económicos específicos, Cantillon trataba 
de descubrir principios básicos. Una relación 
de las contribuciones originales de Cantillon a 
la economía sirve para subrayar su importan-
cia, pues fue uno de los primeros en tratar el 
crecimiento de la población como parte inte-
grante del proceso económico, desarrolló una 
explicación económica de la localización de las 
ciudades y núcleos de producción, distinguió 
entre precio de mercado y valor intrínseco, de-
mostró que las variaciones de la velocidad son 
equivalentes a las de la masa monetaria, inves-
tigó los canales a través de los cuales las varia-
ciones de la masa monetaria influyen sobre los 
precios y describió el mecanismo por el que 
los precios se ajustan en el comercio interna-
cional, entre otras contribuciones. (Ekelund, 
R. 2005).

Richard Cantillon asumió que el valor in-
trínseco de las mercancías está en función de 
la cantidad de tierra y trabajo necesaria para su 
producción. En consecuencia, argumentó que 
existe una relación de paridad entre el valor de 
la tierra y el valor del trabajo. Sin embargo, 
advirtió una diferencia cualitativa relevante 
entre el trabajo de un labrador, que desarro-
lla actividades rurales que no reclaman mayor 
habilidad, y el desarrollado por un artesano. 
(García, R. 2011)

El estudio que efectuó Cantillon supone 
que, si bien la riqueza se extrae de la tierra, esta 
riqueza se produce por el trabajo; por lo tanto, 
la sociedad subsiste o se enriquece a costa de 
los propietarios de la tierra.

Asimismo, Cantillon afirmó que cuando el 
Estado cambia su trabajo por el producto de 
la tierra del extranjero resulta, al parecer, una 
ventaja en el comercio, puesto que sus habi-
tantes se sustentan a expensas del extranjero. 
(Cantillon, R. 1996)

Los diversos postulados teóricos conside-
rados constituyeron la base de pensamiento 
económico que Adam Smith tomó en cuenta 
para elaborar una primera explicación sistemá-
tica sobre los flujos comerciales, así como de 
las ganancias que obtienen las naciones a partir 
de sus intercambios comerciales.

Ventaja absoluta

Los estudios realizados por Adam Smith to-
maron como punto de partida las ideas que 
dominaban hacía mediados del siglo XVIII. 
En particular, la riqueza se expresa en oro y 
plata,1 y por ello, las estrategias nacionales te-
nían como objetivo central acumular la mayor 
cantidad de metales valiosos, así como la apli-
cación de políticas para evitar flujos hacia el 
extranjero; empero, cuando los comerciantes 
comenzaron a comprar con oro y plata surgió 
la idea práctica de realizar las operaciones de 
comercio internacional con estos metales y, en 
consecuencia, las naciones iniciaron procesos 
para eliminar las prohibiciones que venían 
aplicando.

La exportación de oro y plata, a través de 
la adquisición de mercancías en el extranjero, 
no disminuye, necesariamente, el nivel de ri-
queza de las naciones porque las exportaciones 
de productos también serán pagadas con estos 
metales, por lo que la variable que influye di-
rectamente sobre el nivel de riqueza de las na-

1	 A su vez, el oro y la plata acumulados se represen-
tan de tres maneras: moneda circulante, utensilios 
familiares y el Tesoro nacional.
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ciones sería, en principio, el saldo comercial.
Smith observó que cuando una nación no 

cuenta con yacimientos de oro y plata, tiene 
la necesidad de importarlos; sin embargo, esta 
desventaja no es determinante, porque aplica 
en general, ya que, por ejemplo, también los 
países que no cuentan con viñedos tienen la 
necesidad de importar vino.

La conclusión anterior constituye una pri-
mera respuesta al surgimiento del comercio 
internacional, en el sentido de que responde a 
las necesidades nacionales, ya que no todos los 
países cuentan con los recursos para producir 
todas las mercancías. Asimismo, esta conclu-
sión también resulta relevante porque coloca al 
oro y la plata al nivel de cualquier mercancía.

La importancia de la conclusión de Smith 
va más allá porque asegura que la libertad de 
comercio genera beneficios para las naciones, 
en cuanto a que complementa y amplía las 
posibilidades de producción (oferta) nacional. 
Este autor indicó que la libertad de comercio 
surtirá a la nación de todo el vino necesario sin 
una atención particular del Gobierno, y con la 
misma seguridad podemos confiar en que aquella 
libertad nos proveerá de cuanto oro y plata seamos 
capaces de comprar para emplearlo en la circula-
ción o en cualquier otro uso. (Smith, A. 2017).

Ahora bien, en su análisis Smith observó 
que las mercancías más finas y acabadas, con 
mayor valor agregado, son las más convenientes 
para ser exportadas, ya que existe una relación 
directa entre su precio y la cantidad de oro y 
plata que ingresará al país por su concepto. 
En contrapartida, los bienes del sector 
primario resultan menos convenientes para ser 
exportados. (García, R. 2011)

Acerca de las restricciones que se aplican 
sobre países con los que se tiene balanza co-
mercial negativa, Smith las consideró como 
irracionales, de entrada, porque ésta es una 
situación particular que no tiene por qué ser 

reflejo de la balanza comercial total de un país. 
Además, propone que aun cuando existe ba-
lanza desfavorable con algún país, sus impor-
taciones pueden ser reexportadas, regresando 
al país oro y plata.

Como hemos explicado con otros postu-
lados, esta idea de Smith no solo conserva su 
validez, sino que en México está muy presente 
pues, efectivamente, nuestro país tiene superá-
vit con Estados Unidos y déficit en la balanza 
comercial total y, ciertamente, una proporción 
relevante de las importaciones mexicanas se 
reexporta.

Asimismo, Smith sostuvo que aquel co-
mercio que, sin fuerza ni violencia, se desarro-
lla de una manera normal entre los dos pueblos 
es siempre ventajoso, aun cuando la ventaja no 
sea la misma para las dos partes. Por ventaja o 
ganancia se ha de entender, en todo caso, no el 
aumento de la cantidad de oro y de plata, sino el 
valor anual de la tierra y del trabajo del país, o el 
aumento del ingreso de sus habitantes en el curso 
del año. (Smith, A. 2017)

Con base en el análisis efectuado, Smith 
afirmó que el consumo constituye la finalidad 
de la industria y el comercio, porque el objeti-
vo de la producción es el consumo y, en con-
secuencia, el fomento de la producción debe 
promover al consumo.

La teoría de la ventaja absoluta continúa 
siendo una primera referencia de las teorías 
del comercio internacional. Paul Krugman la 
define de la siguiente manera: cuando un país 
puede producir una unidad de un bien con me-
nos trabajo que otro país, decimos que este primer 
país tiene ventaja absoluta en la producción de 
este bien. (Krugman, P. 2016)

La ventaja absoluta es una explicación so-
bre las ganancias que genera el libre comercio, 
aunque puede no ser clara sobre el monto de 
los beneficios que cada país obtiene; en el ex-
tremo, cuando una nación no cuenta con ven-
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tajas absolutas estaría impedida para participar 
en el comercio internacional, por ello, la ven-
taja comparativa constituye una explicación 
más completa, que permite valorar de manera 
más objetiva a las ganancias que genera el co-
mercio internacional.

Ventaja comparativa

La ventaja comparativa fue desarrollada sobre 
la base teórica de la ventaja absoluta. David 
Ricardo tomó en consideración la mayor par-
te del conocimiento desarrollado previamente 
para concluir la existencia de una ventaja, que 
no se determina con base en la comparación 
absoluta de unidades de trabajo, sino a partir 
de una comparación en términos relativos. En 
particular, Ricardo parte del principio general 
de que el libre comercio implica que cada país 
invierte su capital y trabajo de la manera más 
beneficiosa. El trabajo se distribuye eficazmente 
porque recompensa las capacidades y, en conse-
cuencia, incrementa el volumen de producción. 
(García, R. 2011)

Con objeto de elaborar una explicación 
acerca de la ventaja comparativa, primero es 
necesario definir el término costo de oportu-
nidad. En términos microeconómicos, supo-
niendo pleno empleo y haciendo una abstrac-
ción, con fines analíticos, consideramos que la 
economía en cuestión produce dos mercan-
cías, A y B.

En estos términos, el costo de oportunidad 
se puede entender como la cantidad que ne-
cesariamente se deja de producir de un bien 
(A), cuando se elige aumentar en una unidad 
la producción del otro bien (B).

Ahora bien, la ventaja comparativa supone 
que los flujos comerciales están en función de 
la productividad del factor trabajo; en conse-
cuencia, los países se especializan en la produc-

ción de los bienes en los que su fuerza laboral 
alcanza los mayores niveles de productividad.

La correcta valoración del costo de opor-
tunidad, así como su debida comparación con 
el nivel equivalente que registra el resto de los 
países, permitirá a las naciones identificar los 
productos donde registra ventajas comparati-
vas. Es decir, se especializará en la producción 
de las mercancías donde su factor trabajo al-
canza los mayores niveles de productividad y, 
en consecuencia, se garantiza una asignación 
eficiente del factor trabajo. 

La ventaja comparativa de David Ricar-
do explica los flujos comerciales con base en 
la productividad de trabajo, asigna la especiali-
zación de los países en función de su eficiencia, 
de acuerdo con los mecanismos del mercado 
que, justo asigna el uso de los recursos de ma-
nera eficiente.

Con base en lo anterior, podemos concluir 
que la ventaja comparativa de David Ricardo 
corresponde a un caso particular, cuando la 
ventaja comparativa está determinada por las 
distintas productividades del trabajo entre las 
naciones. A continuación, presentaremos los 
elementos generales del modelo Heckscher-
Ohlin que, a su vez, corresponde a otro caso 
particular, cuando la ventaja comparativa está 
en función de la dotación de los factores pro-
ductivos entre los países; asimismo, es oportu-
no señalar que este modelo fue elaborado en 
el seno de la escuela neoclásica de teoría eco-
nómica.

El modelo Heckscher-Ohlin, desarrolla-
do por los economistas suecos Eli Heckscher 
y Bertil Ohlin,2 incorpora los planteamientos 
elaborados por la teoría neoclásica y adiciona 
al factor productivo tierra. En términos gene-
rales, podemos decir que, en este modelo, la 
producción de las mercancías es resultado de 
2	 Bertil Ohlin recibió el premio nobel de economía 

en 1977.
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la combinación de cantidades preestablecidas 
de tierra y trabajo.

Este modelo supone que las naciones 
cuentan con una cierta dotación de los factores 
tierra y trabajo y que, a partir de la diferencia 
entre dichas dotaciones, se asume un factor 
relativamente abundante; asimismo, también 
considera que ambos factores se asignan de 
manera eficiente.

Krugman estableció que en general, una 
economía tenderá a ser relativamente eficaz en 
la producción de bienes que son intensivos en los 
factores en los que el país está relativamente me-
jor dotado. (Krugman, P. 2016)

Asumiendo que los países se especializan 
en la producción de las mercancías que requie-
ren de manera intensiva el factor relativamen-
te abundante, el comercio internacional ge-
nera mayores utilidades para los propietarios 
del factor relativamente abundante y menores 
para los propietarios del factor que se encuen-
tra en menores cantidades preestablecidas; este 
postulado es fundamental, porque el Modelo 
Heckscher-Ohlin tiene la peculiaridad de ela-
borar una primera explicación teórica donde 
no todos los agentes económicos obtienen ga-
nancias del comercio internacional.

Al respecto, Markusen sostuvo que el mo-
delo de dos factores de Heckscher-Ohlin es 
considerablemente más rico que el modelo ri-
cardiano y permite predicciones más realistas. 
En primer lugar, como la frontera de produc-
ción está “desaparecida”, los países tendrán una 
tendencia mucho menor a especializarse. En 
el modelo ricardiano de dos países, al menos 
un país debe estar especializado. En segundo 
lugar, Heckscher-Ohlin permite efectos distri-
butivos del ingreso interesantes e importantes 
del comercio. En particular, los propietarios de 
los diferentes factores estarán en conflicto en 
sus puntos de vista sobre la conveniencia del 
comercio liberal frente a la protección comer-
cial. Este es un primer paso importante para 

comprender la economía política de la protec-
ción comercial. (Markusen, J. 2011)

Es relevante indicar que, considerando los 
modelos de David Ricardo y Heckscher-Ohlin 
como explicaciones de casos particulares de la 
ventaja comparativa, Paul Krugman3 elaboró 
un modelo Estándar, que tiene por propósito 
presentar una explicación general acerca de los 
flujos de comercio internacional. Al respecto, 
Krugman señaló que El modelo estándar de co-
mercio se construye a partir de cuatro relaciones: 
1) la relación entre la frontera de posibilidades 
de producción y la curva de oferta relativa, 2) la 
relación entre los precios relativos y la demanda, 
3) la determinación del equilibrio mundial me-
diante la oferta y la demanda relativa mundiales 
y 4) el efecto de la relación de intercambio (el pre-
cio de las exportaciones de un país dividido sobre 
el precio de sus importaciones) sobre el bienestar 
nacional. (Krugman, P. 2016).

En cualquier caso, es relevante enfatizar 
que se ha adjudicado a la escuela clásica el lo-
gró de completar la eliminación de las múlti-
ples barreras al comercio y la industria, con-
solidar las reglas de mercado y, por lo tanto, 
ayudar a establecer firmemente todo el con-
junto de condiciones políticas, sociales, lega-
les, económicas y culturales que, a la postre se 
constituyeron como los elementos sustantivos 
que fundamentan los procesos de globaliza-
ción. (Roll, E. 2014).

En este sentido, es oportuno señalar que 
la macroeconomía global actual es un sistema 
económico caracterizado por una integración 
creciente de los mercados de bienes, servicios y 
capitales; en consecuencia, para estudiar con-
vincentemente los resultados macroeconómi-
cos, es preciso comprender las relaciones entre 
los países: su comercio, sus monedas, sus flujos 
de capitales, etc. (Feenstra, R. 2012).

3	 Paul Krugman recibió el premio nobel de econo-
mía en 2008.
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En la sección próxima se analizan los postu-
lados teóricos más recientes, que se caracterizan 
por considerar condiciones de competencia 
imperfecta, es decir, el modelo de Krugman.

Modelo de Krugman

Paul Krugman, economista originario de EUA, 
ganó el Premio Nobel de Economía en 2008, 
entre sus obras, destaca el célebre artículo Aná-
lisis de los patrones de comercio y localización de 
la actividad económica, publicado en el Journal 
of International Economics en 1979. Antes de 
esta publicación, la teoría ortodoxa sostenía, 
como argumento central, que los flujos de co-
mercio internacional, así como la localización 
de las actividades productivas, se explicaban 
básicamente por las ventajas comparativas de 
las naciones.

En su artículo, Krugman determinó que 
una parte sustancial de los flujos de comer-
cio internacional se realiza entre naciones con 
mercados con condiciones de competencia 
imperfecta y economías de escala crecientes, 
como ocurre en el caso de la industria auto-
motriz.

Paul Krugman y Oscar Bajo coinciden en 
la identificación de dos niveles de economías 
de escala: 1) las internas, cuando el costo uni-
tario está en función inversa del tamaño de 
la empresa; y 2) las externas, cuando el costo 
unitario está en función inversa del tamaño 
de una industria en particular. (Krugman, P. 
2016 y Bajo, O. 1991)

Ahora bien, a continuación, se procede a 
presentar los elementos sustantivos del Mode-
lo de Krugman; los supuestos principales de 
este modelo son: el trabajo es el único factor 
de producción, existen economías de escala 
internas y condiciones de competencia mono-
polística. (Appleyard, D. 2003)

En términos generales, Krugman establece 
que una empresa requiere de una cierta canti-
dad de trabajo para obtener un nivel de pro-
ducción, tal como se presenta en la Ecuación 
1:

(1)	 L=a+bQ 

Donde:

L = cantidad de trabajo
a = número constante (determinado por la tec-
nología)
b = especifica la relación marginal entre pro-
ducto y trabajo
Q = cantidad producida

A partir de la ecuación, podemos deducir que, 
por ejemplo, para duplicar la cantidad produ-
cida se necesita un aumento de trabajo inferior 
al 100%. En el Cuadro 1 se presenta el Ejem-
plo A, que considera un número constante de 
10; es importante señalar que, si bien las tasas 
de crecimiento registradas por la producción 
son mayores a las del trabajo, la magnitud de 
ambas tasas tiende a igualarse.
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Cuadro 1 Ejemplo A. Relación trabajo vs. producción, con constante 10

        Tasas de crecimiento

L a b Q L Q

50 10 2 20    

90 10 2 40 80% 100%

130 10 2 60 44% 50%

170 10 2 80 31% 33%

210 10 2 100 24% 25%

250 10 2 120 19% 20%

290 10 2 140 16% 17%

       
Fuente: Elaboración propia.

Es oportuno indicar que, considerando que el número constante representa el nivel tecnológico 
disponible por la empresa, entonces si repetimos el ejercicio, ahora como Ejemplo B, con un 
número constante de 20, entonces la brecha entre las tasas de crecimiento es mayor; tal como se 
presenta en el Cuadro 2.

Cuadro 2 Ejemplo B. Relación trabajo vs. producción, con constante 20

        Tasas de crecimiento

L a b Q L Q

60 20 2 20    

100 20 2 40 67% 100%

140 20 2 60 40% 50%

180 20 2 80 29% 33%

220 20 2 100 22% 25%

260 20 2 120 18% 20%

300 20 2 140 15% 17%

       

Fuente: Elaboración propia.

Es oportuno señalar que, los postulados revisados son pertinentes porque, en términos generales, 
el negocio del comercio internacional genera utilidades de centavos por unidad, es decir, ganancias 
marginales, por lo que la obtención de ganancias mayores está en función de la exportación de 
volúmenes significativos.
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El atractivo que ofrece el comercio interna-
cional, a través de las ganancias por volumen, 
es campo fértil para las empresas exportado-
ras que cuentan con la capacidad de generar 
economías de escala. Este principio guarda 
una relación directa con las ventajas que ofrece 
el libre comercio; en particular, la política de 
apertura promueve el acceso a mercados nue-
vos, donde las empresas destinan los exceden-
tes de producción que obtuvieron a través de 
las economías de escala.

Como ya se explicó, además del trabajo 
como único factor productivo y de la exis-
tencia de economías de escala, el Modelo de 
Krugman también supone una estructura de 
mercado con condiciones de competencia mo-
nopolística, estructura que, a su vez, considera 
los supuestos siguientes:

a.	 Conviven muchas firmas.
b.	 La industria no registra barreras a la entra-

da y salida.
c.	 La utilidad es cero en el largo plazo.
d.	 Los productos son heterogéneos.
e.	 El consumidor otorga una determinada 

lealtad a la marca del producto.
f.	 La publicidad y la promoción son herra-

mientas empleadas para diferenciar los 
productos.

En general, el modelo de Krugman considera 
que las ventas de la empresa A están relacio-
nadas, de manera directa, con el tamaño de la 
demanda y el precio de sus competidores; por 
el contrario, las ventas de la empresa A están 
relacionadas, de manera inversa, con el núme-
ro de competidores y el precio que determine 
para sus mercancías. En la Ecuación 2 se pre-
senta la demanda que enfrenta la empresa A.

(2) 	 Q= S x [1/n - b x (P-PM)]	

Donde:

Q = ventas de la empresa
S = ventas de la industria
n = número de empresas
P = precio de la empresa A
Pm = Precio medio de los competidores.

En este modelo, si bien las empresas concurren 
en el mercado, junto con sus competidores, su 
comportamiento se asemeja al de un mono-
polista; este comportamiento se explica por-
que ofrecen un producto diferenciado, lo que 
promueve la creación de nichos de mercado 
lo que, a su vez, les otorga un cierto grado de 
monopolio.

En la Gráfica 1 se presenta la maximización 
de utilidades a corto plazo en competencia 
monopolística. Esta maximización considera 
que la empresa producirá hasta el punto en 
que se igualan su ingreso y su costo marginal, 
punto Q1; la diferencia entre el precio (P1) y 
el costo medio (CMe1) representa la utilidad 
que la empresa obtiene en el corto plazo.
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Dado que no existen barreras a la entrada, las 
utilidades que obtiene la empresa atraen el 
ingreso de nuevos competidores, por lo que, 
en el largo plazo, la demanda (D) que enfren-
tan las empresas en lo individual, se desplaza 
hacia abajo y será más elástica debido al ma-
yor número de productos sustitutos, por lo 
que el precio disminuirá hasta que la utilidad 
llegue a cero; es decir, en el largo plazo, la 
utilidad es cero.

Grá�ca 1 Maximización de utilidades a corto plazo para la
firma en competencia monopolística

 
!Fuente: Appleyard, Dennis R. 2003. Economía internacional. Pág. 170.

La relevancia de este modelo se explica 
porque demuestra que, en el largo plazo, las 
empresas no estarían en capacidad de generar 
utilidades, por lo que surgen incentivos para 
acceder a nuevos mercados donde colocar sus 
excedentes de producción.

En este orden de ideas, es oportuno recor-
dar la relación que existe entre la elasticidad 
precio de la demanda (Ed), el precio del pro-
ducto (P) y el ingreso marginal (Img); esta re-
lación se presenta en la Ecuación 3.

(3) 	 P = Img x [Ed / (Ed+1)]
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A partir de esta relación, podemos comprobar 
que la Ed se hace menos elástica a medida que 
el consumo aumenta y que, como resultado 
del incremento en la cantidad consumida, el 
precio también se incrementa; tal como puede 
apreciarse en el Cuadro 3.

Cuadro 3. Relación entre Ed y precio

P Img Ed Ed / (Ed+1)

40 20 -2.0 2.0

42 20 -1.9 2.1

45 20 -1.8 2.3

49 20 -1.7 2.4

53 20 -1.6 2.7

60 20 -1.5 3.0

Fuente: elaboración propia.

Ahora bien, en la Gráfica 2 se presenta la ex-
plicación del Modelo de Krugman. En el eje 
de las abscisas se ubica el consumo per cápita 
(c) y en el eje de las ordenadas se representa la 
relación que existe entre el precio de una mer-
cancía determinada y los salarios (P/W) (ver 
gráfica 2).

La curva PP indica que, a medida que se 
incrementa el consumo per cápita, el precio 
del bien aumentará, mientras que los puntos 
de la curva ZZ indican que, en el largo plazo, 
el precio es igual al costo medio. En virtud de 
lo anterior, cuando se expande el consumo per 
cápita se promueve la generación de econo-
mías de escala, pues se origina un mayor volu-
men de producción que, a su vez, se traduce en 
un nivel menor de costo medio.

Con base en las premisas señaladas, cuan-
do el modelo incorpora al comercio interna-
cional, el tamaño del mercado crece para cada 
empresa, situación que se representa con el 
desplazamiento de Z a Z’. Tomando en cuenta 
que el modelo hace una abstracción del merca-

do mundial a dos naciones (A y B), cuando los 
dos países inician sus operaciones de comercio 
internacional entre sí, el tamaño del mercado 
se amplía para cada firma, debido a que aho-
ra cuentan con acceso a un número mayor de 
compradores potenciales.

El efecto inmediato de la ampliación del 
mercado consiste en la promoción de las eco-
nomías de escala y, en consecuencia, disminu-
ye el costo medio de producción. La apertura 
de mercados permite que los consumidores del 
país A adquieran productos elaborados en el 
país B y viceversa, lo que origina una reducción 
del consumo per cápita (desplazamiento de Z 
a Z’), sin embargo, el consumo total aumenta, 
lo que fortalece la generación de economías de 
escala; adicionalmente, el desplazamiento de Z 
a Z’ causa una disminución del precio real, ya 
que aumentaron los salarios.

Las conclusiones de este modelo refuerzan 
uno de los principios básicos de la teoría clá-
sica: las naciones, en particular, las empresas 
exportadoras, obtienen ganancias por parti-
cipar en el comercio internacional. Como ya 
han concluido otros modelos, el Modelo de 
Krugman, coincide en señalar que el comer-
cio internacional amplía la gama de productos 
disponibles para el consumidor; sin embargo, 
resulta fundamental enfatizar que este modelo 
considera productos diferenciados (por la mar-
ca, publicidad y promoción) que concurren en 
mercados con condiciones de competencia 
imperfecta.

En conclusión, este modelo aporta una ex-
posición particular de los flujos de comercio 
internacional que, si bien reconoce los princi-
pios básicos de las teorías clásica y neoclásica 
sobre el comportamiento del mercado, susti-
tuye a la competencia perfecta, por mercados 
con condiciones de competencia imperfecta.
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Comercio México – EUA (2001 – 2024)

Con objeto de comprobar, de manera empíri-
ca, se analiza la relación comercial entre Mé-
xico y Estados Unidos para el período 2001 
– 2024, con base en las estadísticas obtenidas 
en el Centro de Comercio Internacional (In-
tracen).

En la Gráfica 3 se presenta la relación co-
mercial México – EUA. En particular, las ex-
portaciones a EUA, importaciones originarias 
de EUA, el saldo comercial entre México y 
EUA, así como el total del intercambio co-
mercial entre ambos países (exportaciones más 
importaciones). Las cifras están expresadas en 
millones de dólares.

Grá�ca 2 Diagrama básico de Krugman

 
!Fuente: Appleyard, Dennis R. 2003. Economía internacional. Pág. 171.



Economía Informa | 458 | mayo - junio 2026 |

20

Como se puede observar, la integración de la 
economía mexicana con la región de América 
del Norte ha resultado favorable. En parti-
cular, las exportaciones a EUA aumentaron 
269% a lo largo del periodo analizado, pues 
pasaron de $136 miles de millones de dólares 
(MMD) en 2001 a $503 MMD en 2024, es 
importante señalar que el monto de las ex-
portaciones mexicanas a EUA en 2024 equi-
vale aproximadamente al 27% del PIB que 
México registró en ese año; por el contrario, 
las importaciones solo crecieron 121% en el 
mismo periodo, de $114 MMD en 2001 a 
$252 MMD en 2024.

Por su parte, el superávit comercial experi-
mentó un aumento que puede calificarse de ex-
ponencial de 1,025% entre 2001 y 2024, pues 
pasó de $22 MMD en 2001 a $251 MMD 
en 2024. En consecuencia, el intercambio co-
mercial entre ambos países creció 202% en el 
periodo analizado, de $250 MMD en 2001 a 
$755 MMD en 2024.

Con base en lo anterior, podemos confir-
mar que los postulados examinados a lo largo 
de este trabajo de investigación validan una 
explicación, desde el punto de vista de la teo-
ría económica, de la integración de México a 
la región de América del Norte, así como de 
los beneficios que genera la relación comer-
cial con EUA.

Grá�ca 3 Relación comercial México – EUA
Millones de dólares

 

!
Fuente: Intracen
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Conclusiones

Desde el inicio de este trabajo de investiga-
ción se planteó la relevancia del intercambio 
comercial que mantiene México con EUA, en 
particular, en la coyuntura actual caracterizada 
por la política arancelaria proteccionista que 
está aplicando EUA y el próximo proceso de 
revisión del TMEC que iniciará de manera 
formal en 2026. 

En este contexto, el objetivo central de este 
artículo fue elaborar una serie de explicacio-
nes teóricas que justifican la integración de la 
economía mexicana a la región de América del 
Norte.

Desde las primeras ideas examinadas, que 
surgieron en la Grecia Antigua, Jenofonte, 
Platón y Aristóteles tuvieron clara la relevancia 
de las actividades comerciales sobre el sistema 
económico y, en consecuencia, de su estudio.

Salvo los Mercantilistas, que se ocuparon 
del fortalecimiento de los Estados y mercados 
nacionales, el resto de las escuelas teóricas ana-
lizadas concluyen sobre la relevancia de pro-
mover los flujos comerciales entre las naciones. 
Primero, con base en la Ventaja absoluta de 
Smith y después con la Ventaja comparativa 
de Ricardo, teoría que mantuvo su influencia 
hasta el siglo XX.

En la actualidad, los flujos comerciales res-
ponden a realidades complejas, caracterizadas 
por mercados con condiciones de competencia 
imperfecta, como se plantea en el Modelo de 
Krugman.

Finalmente, la contrastación empírica 
de los flujos de comercio internacional entre 
México y EUA no dejan duda sobre la conve-
niencia que tiene para nuestro país la integra-
ción con la región de América del Norte, más 
aún, cuando la competencia en el siglo XXI se 
perfila con los países de Asia, encabezados por 
China.
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